Proposta Premium de Marketing
360°

Impresscione Marketing + Pitake do Sul Comércio de Pecas Ltda —
Uma parceria estratégica para transformar a Pitake do Sulem
uma operacao estruturada, previsivel e escaldavel no setor de
comércio de pecas e equipamentos automotivos. Esta proposta
apresenta um sistema completo de crescimento, integrando
tecnologiaq, estratégia e execucgdo para construiruma

voltada a borracheiros, oficinas mecdanicas,
centros automotivos e revendedores em toda a regicio Sul.
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Impresscione Marketing
A Impresscione nasceu com a necessidade de uma agéncia de Marketing completa e diferenciada, somos uma equipe

de profissionais que amam o que fazem, com uma forma de trabalhar diferenciada, promovendo ideias e...
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Visdo Estratégica

O mercado de comércio de pecas e produtos automotivos é altamente

competitivo e dominado por empresas que operam com processos bem

definidos de geracdo de demanda e conversdo. Distribuidoras e revendedores

que crescem de forma consistente ndo dependem de indica¢des ou sazonalidade

— elas constroem sistemas previsiveis, escalaveis e orientados por dados.

A Pitake do Sul Comércio de Pecas Ltda ja possui um grande diferencial: produto

diferenciado, experiéncia acumulada desde 1995 e presenca consolidada no

mercado regional de Concérdia, SC, atendendo borracheiros, oficinas

mecanicas e centros automotivos. Isso é o mais dificil de construir, e ja esta feito.

O préximo passo é transformar esse potencial em resultado mensuravel e

crescimento continuo — inclusive com a criacdo de uma presenca digital

completa, ja que a empresa ainda nao possui site.

~ Escadla

Ampliar o volume de
atendimentos e vendas
para borracharias, oficinas
e revendedores sem
aumentar
proporcionalmente os

custos operacionais.

@

Previsibilidade

Criar fluxo constante de
leads qualificados do setor
automotivo e faturamento
mensal projetavel com base

em dados reais.

Y Autoridade
Regional

Posicionar a Pitake do Sul
como a referéncia numero
um em pecas e produtos
automotivos na regido de
Santa Catarina, gerando
confianca e preferéncia
entre borracheiros, oficinas
e centros automotivos.



Obijetivos Estratégicos

Cada objetivo foi definido com base nas necessidades reais de uma operacao no
comércio de pecas e produtos automotivos que deseja crescer com solidez. Nao
se trata de a¢Bes pontuais, mas de uma transformacdo estrutural que posiciona
a Pitake do Sul Comércio de Pecas Ltda a frente da concorréncia regional de
forma duradoura e sustentavel.

1 Posicionamento Forte no Mercado Automotivo Regional

Construir uma identidade de marca sélida e reconhecida entre borracheiros, oficinas
mecanicas, centros automotivos e revendedores da regido, gerando preferéncia espontanea e
confianga no setor.

2 Aumento Continuo de Leads Qualificados

Implementar canais de captacdo ativos e passivos — incluindo trafego pago, redes sociais e o
novo site/landing page — que entreguem contatos com real potencial de compra, reduzindo o
desperdicio de esforco comercial.

3 Estruturacdo do Funil de Vendas

Criar um processo comercial claro, documentado e escalavel, do primeiro contato via
Instagram ou WhatsApp ao fechamento da venda de pecas e produtos automotivos.

4 Crescimento Previsivel de Faturamento

Estabelecer métricas e indicadores que permitam projetar e controlar o crescimento mensal
com base em dados concretos, aproveitando a base ja construida desde 1995 em Concérdia-
SC.

5 Profissiondlizacgdo da Presenca Digital

Criar o site/landing page da Pitake do Sul, estruturar a gestao de redes sociais e implementar
trafego pago para elevar o nivel de atendimento, visibilidade e conversao no mercado de pecas
automotivas em toda a regido Sul.



Estrutura do Projeto:
Marketing 360°

O Marketing 360° ndo é um servico isolado. E um ecossistema completo de

crescimento, onde cada pilar se conecta ao outro para maximizar os resultados.

A seguir, os seis pilares estratégicos que compdem esta proposta exclusiva para a

Pitake do Sul Comércio de Pecas Ltda.

4

()

Implantagédio de Sistemas

CRM para gestao de clientes e leads, automacao
de WhatsApp com funis de atendimento para
borracheiros, oficinas e revendedores,
organizacao da base de clientes e padronizagao
dos processos comerciais do setor automotivo.

Presenca Digital e Site

Criacao do site institucional e/ou landing page (a
Pitake do Sul ainda ndo possui site), otimizacao
do Instagram (@pitake_do_sul), SEO basico e
gestdo do Google Meu Negdcio para aumentar a
visibilidade organica no mercado de pecas
automotivas.
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Treinamento de Equipe

Treinamento de vendas e atendimento voltado
ao perfil do cliente automotivo — borracheiros,
oficinas e centros automotivos —, capacitacao da
equipe comercial e padronizacdo completa da
comunicacao e dos processos de negociacao de
pecas e produtos.
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Captacdo de Leads

Campanhas no Meta (Instagram e Facebook),
Google (pesquisa e display), landing pages
estratégicas, remarketing e segmentacao
avancada para atrair borracheiros, oficinas
mecanicas, centros automotivos e revendedores
de pecas em Concdrdia e toda a regido de SC.
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Social Media Estratégico

Planejamento editorial, conteddo com foco em
conversdo, Reels e campanhas promocionais
para posicionar a Pitake do Sul Comércio de
Pecas Ltda como referéncia no setor automotivo
— pegas, pneus, equipamentos e acessorios —
em toda a regiao Sul de SC.

—
Gestdo e Performance

Monitoramento de KPIs, otimizacdo continua das
campanhas de trafego pago, relatérios mensais
detalhados e analise de ROI para garantir que
cada real investido pela Pitake do Sul gere
retorno real e mensuravel.



Captacdo de Leads e Presenca
Digital

A captacdo de leads qualificados é o coragao de qualquer operacdo de vendas moderna. Para a Pitake do
Sul Comércio de Pecas Ltda, sera construida uma infraestrutura completa de atracao de clientes,
combinando trafego pago de alta performance com presenca organica solida e consistente em todos os
canais digitais relevantes — incluindo a criacdo do primeiro site da empresa, hoje inexistente.

Canais de Trafego Pago

Meta Ads (Instagram &
Facebook)

Campanhas segmentadas por interesse,
comportamento e localiza¢do geografica em
Concordia e regido Sul. Remarketing para
reengajar visitantes e publicos semelhantes para
ampliar o alcance junto a borracheiros, oficinas
mecanicas e revendedores.

Google Ads

Campanhas de pesquisa para capturar demanda
ativa de profissionais do setor automotivo, display
para fortalecimento da marca Pitake do Sul e
remarketing para recuperacgao de leads frios no
segmento de pecas automotivas.

Site e Landing Pages
Estratégicas

Criagdo do site institucional da Pitake do Sul e
paginas otimizadas para conversdo, com foco em
cada linha de pecas e equipamentos automotivos,
reduzindo o custo por lead e aumentando a taxa
de conversdo das campanhas.




Implantacdo de Sistemas e
Automacdo

A tecnologia é o alicerce de uma operacao escalavel. Sem sistemas bem
estruturados, o crescimento gera caos operacional. Com eles, a Pitake do Sul
Comeércio de Pecas Ltda podera atender mais clientes — borracheiros, oficinas
mecanicas e centros automotivos — com mais qualidade, sem precisar aumentar
proporcionalmente a equipe.

A implanta¢dao contempla um conjunto de ferramentas integradas que
automatizam tarefas repetitivas, organizam o fluxo de leads e garantem que
nenhum contato seja perdido durante o processo comercial. O resultado é uma
operac¢do mais profissional, mais agil e mais lucrativa no comércio de pecas e
produtos automotivos.
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WhatsAp Processo

CRM P s Operacdo
Orggglzq Automag¢ Padroniza Escalavel
do dos

Com o CRM implementado, cada lead captado — seja um borracheiro, uma
oficina mecanica ou um revendedor de pecas — entra em um fluxo automatizado
de nutricdo e qualificagdo. A automacdao do WhatsApp garante respostas
imediatas 24 horas por dia, aumentando significativamente a taxa de conversao e
a satisfacao do cliente desde o primeiro contato no comércio de pecas e
produtos automotivos.



Treinamento e
Profissionalizacdao da Equipe

O melhor sistema de marketing do mundo ndo sustenta uma equipe

despreparada para converter. Por isso, o treinamento da equipe é parte

fundamental desta proposta. Cada colaborador que tem contato com o cliente —

do atendente ao representante comercial — precisa comunicar os mesmos

valores, padrdes e diferenciais da Pitake do Sul Comércio de Pegas Ltda no setor

automotivo.

Treinament
ode
Vendas

Técnicas modernas
de vendas
consultivas para o
setor de pegas
automotivas,
identificacdo de
objecdes,
construcao de valor
e fechamento ético.
A equipe aprendera
a transformar
conversas com
borracheiros,
oficinas mecanicas
e revendedores em
vendas sem
pressao e com alta
taxa de sucesso.
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Treinament
ode
Atendiment
o

Padronizacao do
atendimento via
WhatsApp, telefone
e presencial para
clientes do setor
automotivo. Scripts
de abordagem,
tempo de resposta
e experiéncia do
cliente — do
primeiro contato ao
pos-venda —
garantindo
proximidade e
confianca que ja
sdo marcas da
Pitake do Sul desde
1995.
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Capacitaca
o de
Vendedore
s e Equipe
Comercial

Os vendedores e
representantes sao
a linha de frente da
experiéncia do
cliente junto a
borracheiros,
oficinas mecanicas,
centros
automotivos e
revendedores em
Concordia e em
toda a regido Sul. O
treinamento
garante que eles
sejam
embaixadores da
marca, gerando
avaliacBes positivas
e indicacdes
espontaneas apos
cada atendimento
no comércio de
pecas e produtos
automotivos.



Projecco de Resultados

As projec¢des abaixo sdo baseadas em benchmarks reais de operacgdes similares
no setor de comércio de pecas e produtos automotivos, considerando um
processo de implantacdo bem executado. Os resultados sao progressivos e
crescem a medida que os sistemas sao otimizados e a presenca digital se
fortalece ao longo dos meses — especialmente relevante para a Pitake do Sul,
que esta construindo sua presenca online a partir do zero, com site e campanhas
sendo estruturados do inicio.

150-... 3%-8... 2-3

Leads Mensais Taxa de Conversdo Meses pcara ROI

Volume estimado de leads Percentual estimado de leads A partir do 2° ou 3° més
qualificados gerados convertidos em vendas efetivas completo de operacdo, o
mensalmente — borracheiros, ao longo dos primeiros meses retorno sobre investimento
oficinas mecanicas, centros de operagdo no setor comeca a superar o custo total
automotivos e revendedores da automotivo. da parceria.

regidao de Concordia e Santa
Catarina.

O crescimento é progressivo e sustentavel. Nos primeiros meses, o foco é
estruturacao do site/landing page, aprendizado do algoritmo e posicionamento
digital da Pitake do Sul. A partir do segundo trimestre, as campanhas atingem
maturidade e os resultados crescem de forma consistente junto ao publico de
borracharias, oficinas e revendedores da regiao Sul, criando um ciclo virtuoso de
investimento e retorno.

() 1 Importante: As projecdes sdo estimativas baseadas em médias do
setor automotivo. Os resultados reais dependem de fatores como
sazonalidade, consisténcia na execucao e engajamento da equipe da
Pitake do Sul com o processo comercial.



Plano de Implantaccoem 3
Fases

A implantacdo foi estruturada em trés fases progressivas, garantindo que cada

etapa consolide as bases para a préoxima. Esse modelo faseado reduz riscos,

acelera os primeiros resultados e garante que a operacdo cresca de forma sdélida

e sustentavel, sem sobrecarregar a equipe da Pitake do Sul Comércio de Pecas
Ltda.

+ Curto Prazo

(O-3 meses)

Criacdo do site e landing
pages voltadas para
borracheiros, oficinas
mecanicas e centros
automotivos

Implantacao completa do
CRM e sistemas de
automacao de
atendimento via
WhatsApp

Inicio das campanhas de
trafego pago no Meta e
Google para o setor
automotivo

Organizacao e
segmentacao da base de
clientes existente
(revendedores, oficinas e
profissionais autdbnomos)

Inicio dos treinamentos
com a equipe comercial
da Pitake do Sul
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+ Médio Prazo

(3-6 meses)

Otimizag¢do das
campanhas com base em
dados reais do setor
automotivo em SC

Crescimento consistente
e progressivo de leads
qualificados de oficinas e
borracharias

Equipe operando com
alta performance e
processos padronizados
de atendimento

Relatdrios mensais com
analise de ROl e ajustes
estratégicos

Fortalecimento da
presenca organica e
autoridade digital no
mercado de pecas
automotivas em
Concérdia e regiao
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+ Longo Prazo

(6-12 meses)

Escala de vendas com
volume crescente de
leads e conversdes no
setor automotivo

Autoridade regional
consolidada no comércio
de pecas e equipamentos
automotivos em toda a
regiao Sul de SC

Previsibilidade total de
faturamento com base
em histérico de
campanhas

Expansao para novos
segmentos:
revendedores, frotas,
centros automotivos e
atacado regional

Operagao completamente
profissionalizada,
autossustentavel e
referéncia no setor em
Concoérdia-SC



Investimento e Condicoes

O modelo de investimento foi estruturado para ser justo, transparente e alinhado com
os resultados da Pitake do Sul Comércio de Pegas Ltda. A Impressione Marketing
acredita em parcerias de longo prazo onde o sucesso do cliente é 0 N0sso sucesso —

por isso, parte da remuneracdo esta diretamente atrelada as vendas geradas no setor
automotivo.

& Condicdo Estratégica de
Exclusividade

A Impressione Marketing trabalha com
um namero limitado de operacgdes por
regiao, o que garante foco total,
acompanhamento préximo e dedica¢ao
exclusiva a cada parceiro no setor de
pecas e produtos automotivos.

e Exclusividade estratégica no
segmento de comércio de pecas
automotivas em Concoérdia e na
regido Sul de Santa Catarina

e Foco total em resultados sem
conflito de interesse com
concorrentes do setor automotivo

e Acompanhamento préximo com
reunioes e relatérios mensais

e Acesso prioritario a novas
estratégias e ferramentas digitais,
incluindo o site que sera criado do
zero

[J Atengdao: A disponibilidade para
NoVvos parceiros na regido de
Concérdia-SC é limitada. Esta
proposta tem validade
estratégica e pode ndo estar
disponivel futuramente.




O Diferencial: Uma Mdaquina de
Crescimento

Esta proposta ndo é apenas marketing. E a construcdo de um sistema completo e
integrado de crescimento, onde cada componente potencializa o outro. Empresas

que crescem no comercio de pecas e produtos automotivos ndo dependem de

sorte, sazonalidade ou indica¢des esporadicas — elas constroem sistemas

previsiveis, mensuraveis e escalaveis para atender borracheiros, oficinas mecanicas,

centros automotivos e revendedores com consisténcia.

Marketing Gera
Demanda

Campanhas
estruturadas e presenca
digital sélida —
incluindo site, redes
sociais e trafego pago —
atraem leads
qualificados do setor
automotivo de forma
continua e previsivel em
toda a regidao de SC.

Resultado Gera
Reinvestimento

O retorno gerado pelo
aumento de clientes e
faturamento alimenta
novos ciclos de
investimento em
marketing automotivo,
criando um flywheel de
crescimento acelerado e
sustentavel desde 1995.

el

Processo Converte em
Vendas

CRM, automacao via
WhatsApp e equipe
treinada transformam
contatos de
borracheiros, oficinas e
revendedores em
clientes ativos com
eficiéncia, consisténcia e
alta taxa de conversao.

Sistema Gera Escala

Com um site
profissional, dados
estruturados e
processos sélidos, a
Pitake do Sul amplia seu
alcance além de
Concérdia — crescendo
em toda a regiao Sul
sem perder a qualidade
do atendimento
proximo que é sua
marca registrada.



Proximo Passo: Vamos Iniciar?

A Pitake do Sul ja tem o mais dificil:

. Agora é o momento de estruturar a presenca
digital, escalar as vendas e consolidar a lideranca regional no setor automotivo. Ao
iniciar agora, a empresa se posiciona a frente da concorréncia e constroi
crescimento consistente antes que outros ocupem esse espago.

"Empresas que crescem no comeércio de pecas automotivas ndo dependem de
sorte ou indica¢do. Elas constroem sistemas previsiveis de vendas — com site,
trafego pago e processos. Este é o momento da Pitake do Sul construir o seu.”

Esta Semana

Confirmacdo da parceria e
inicio do diagndstico
estratégico completo da
operacao atual — redes
sociais, atendimento via
WhatsApp e
posicionamento junto a
borracheiros, oficinas e
revendedores.

% Primeiros Dias

Implantacao dos sistemas,
criacao do site/landing
page, onboarding da equipe
e lancamento das primeiras
campanhas de trafego pago
para captacdo de leads no
setor automotivo.

~ Primeiros 30
Dias

Resultados iniciais visiveis,
ajustes finos nas
campanhas, gestdo ativa
das redes sociais e
operac¢ao rodando com
processos padronizados —
atraindo oficinas,
borracharias e centros
automotivos em toda a
regiao de SC.

Podemos iniciar ainda esta semana com o diagnostico e implantacao. Confirma para avan¢carmos?

Q www.impresscione.com.br

Impresscione Marketing

A Impresscione nasceu com a necessidade de uma agéncia de Marketing completa e diferenciada, somos
uma equipe de profissionais que amam o que fazem, com uma forma de trabalhar diferenciada, promovend...
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